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Misie - Visie — Strategie SAEION

* Missie: Wat willen we zijn?
* Visie: Waar willen we naar toe (3 jaar)?
« Strategie: Hoe doen we dat?




Missie — Visie >> Business Model Canvas

» Een business model beschrijft de wijze
waarop een organisatie (RNT) waarde
creeert voor leden, andere professionals,
patienten en de maatschappij.

* Wat is de waarde propositie?

e Verder: - Voor wie doe ik dat?
- Wat zijn mijn doelgroepen?
- Met wie werk ik samen?
- Wat maakt ons product beter?
- Is het realiseerbaar / kosten?
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Business Model Canvas voor het RNT.
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1. Eigeninbreng RNT leden
2. 2+3: Meer gerichte verwijzingen

3. 4-6: meer verwijzingen, ander tarief




Business Model Canvas voor het RNT.
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3. 4-6: meer verwijzingen, ander tarief

e Voor meer info zie www.saxion.nl/mrca

« Voor Hoytema — Saxion congres Deventer,
woensdag 24-04, zie:

http://www.hoytemastichting.nl/cursusaanbod/VHS1312.doc/programma.shtml




"% Huishoudelijk Reglement SAEION

e BALANS
Rechten & Plichten RNT leden.

* Lid worden betekent:
- Huishoudelijk reglement
kennen / accepteren
- Missie — visie — strategie
kennen / ondersteunen
- Akkoord met verlenen incasso

» Daadwerkelijke ondertekening
* Vervolgacties.

Tweede bijeenkomst dit jaar:

Donderdag 7 november 2013.




